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تحليل أداء مبيعات شركة قيود – مايو 2024
الموظف: .......(اسم الموظف)		الوظيفة: .......(المسمى الوظيفي)
تاريخ اليوم: ......./....../.......            	عناية: .......(الجهة المنوط بها التقرير)
	الهدف 
	يهدف هذا التقرير إلى تحليل أداء مبيعات شركة قيود المحاسبية خلال شهر مايو 2024 في السوق السعودي، وذلك بناءً على بيانات مبيعات التطبيق، معدلات الاشتراك، واتجاهات العملاء.

	[bookmark: _vya7jhu0s5t]ملخص الأداء العام
	إجمالي الإيرادات: XXX ريال سعودي (زيادة/انخفاض بنسبة X% عن الشهر السابق).
عدد الاشتراكات الجديدة: XXX اشتراك (نمو بنسبة X% مقارنة بشهر أبريل 2024).
معدل الاحتفاظ بالعملاء: XX% (تحسن/انخفاض بمقدار X% مقارنة بالشهر السابق).
أفضل القطاعات أداءً: (قطاع التجزئة،) محل المشتركين الجدد: (الرياض، جدة)

	3. تحليل المبيعات حسب الفئات
	الاشتراكات الشهرية: بلغت X,X اشتراكًا، وهو ما يمثل X% من إجمالي الإيرادات.
الاشتراكات السنوية: استحوذت على X% من إجمالي الإيرادات، مع معدل تجديد بلغ X%.
الباقات المتميزة: شهدت زيادة بنسبة X% مقارنة بالشهر السابق، حيث أبدى العملاء اهتمامًا بميزات إضافية مثل (إدارة الفواتير، والتكامل مع أنظمة أخرى).

	اتجاهات إيجابية
	زيادة الاشتراكات من الشركات الصغيرة نتيجة الحملات التسويقية الرقمية.
تفاعل إيجابي مع العروض الترويجية الخاصة بشهر مايو، مما أدى إلى ارتفاع عمليات التحويل من الإصدار التجريبي إلى الاشتراك المدفوع.
تحسينات في واجهة المستخدم ساهمت في تعزيز تجربة العملاء.


الملاحظات: 
شهدت مبيعات شركة قيود نموًا ملحوظًا خلال مايو 2024، مدعومًا بزيادة الاشتراكات وتحسينات المنتج. ومع ذلك، فإن تعزيز التسويق، تجربة المستخدم، والتوسع في الميزات التكنولوجية سيكون مفتاحًا لمواصلة هذا النمو وتحقيق أهداف المبيعات المستقبلية.
التوقيع
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